
  

 

 

 

SPOTKANIE INFORMACYJNE  

– JAK WEJŚĆ NA RYNKI ZAGRANICZNE? 
 

TERMIN: 03.03.2026 r. 

MIEJSCE: Sosnowiecki Park Naukowo-Technologiczny ul. Wojska Polskiego 8, Sosnowiec 

 

RAMOWY PROGRAM SPOTKANIA 

  9:45 - 10:00 Rejestracja uczestników 

10:00 - 10:10  Otwarcie szkolenia 

10:10 - 10:20  Pan Mateusz Rykała – Prezes Funduszu Górnośląskiego S.A. 

10:20 - 10:40                 Pan Krzysztof Haładus – Prezes Zarządu Agencji Rozwoju Lokalnego S.A. 

10:40 -11:20                  Śląskie MŚP na rynkach zagranicznych: programy wsparcia eksportu 
Pani Natalia Standera – Zastępca Dyrektora Wydziału Współpracy Zagranicznej,  Fundusz 
Górnośląski S.A. 
 

11:20 - 12:00            Działalność eksportowa w praktyce 

• Rozpoczęcie eksportu - od czego zacząć? 
• Analiza szans i zagrożeń związanych z eksportem 

• Bariery wejścia na rynki zagraniczne 
• Źródła informacji o rynkach zagranicznych 

• Jak budować mosty nad przepaściami – o znaczeniu różnic kulturowych w międzynarodowym 
biznesie. Sukcesy i porażki w zdobywaniu nowych rynków 

Ekspert:  

       Pan dr Maksym Ferents – Ekspert i praktyk w zakresie międzynarodowego prawa gospodarczego 
oraz handlu zagranicznego na terytorium Rzeczypospolitej Polski, Ukrainy i Unii Europejskiej. 
Specjalizuje się w dziedzinie prawa korporacyjnego, cywilnego, gospodarczego, doradza 
przedsiębiorcom w sprawach związanych z eksportem oraz importem. Praktyk z ponad 15 letnim 

doświadczeniem w zakresie internacjonalizacji. Jako szef działów prawa ukraińskiego w największych 
międzynarodowych kancelariach prawnych wspierał międzynarodowe podmioty gospodarcze m. in. w 
zakresie negocjacji oraz aspektów korporacyjnych transgranicznego przejęcia spółek 
międzynarodowych. W ramach prowadzonej działalności nadzoruje i koordynuje działania 
międzynarodowych zespołów prawników. Wspiera realizacje inwestycji w dz iedzinie prawa 

gospodarczego, ubezpieczeniowego, energii odnawialnej oraz własności intelektualnej zarówno w 
Polsce tak i w innych państwach członkowskich UE. W ramach działalności edukacyjnej prowadzi 
szkolenia w zakresie międzynarodowych stosunków gospodarczych, tematyki związanej z działalnością 
eksportową, w tym podstawowych kwestii związanych z rozpoczęciem eksportu, szans i zagrożeń 
związanych z eksportem, barier wejścia na rynki zagraniczne, źródeł informacji o rynkach 

zagranicznych,  m. in. dla ArcelorMittal Poland, Bispol, Scandia Cosmetics, Nordkalk, Olan, Omida, 
UDPR, Centrów Obsługi Eksporterów i Inwestorów, Ministerstwa Gospodarki RP etc.  

 12.00 - 12.30  Sesja Q&A 

 

 

 

 

Zadanie realizowane w ramach projektu „InterGlobal – internacjonalizacja przedsiębiorstw sektora MŚP 
z województwa śląskiego” w ramach Programu Fundusze Europejskie dla Śląskiego 2021-2027 


